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Tela Inicial

1. Abertura do sistema com animação para acesso em tela cheia (full screen).

Tela de Login

1. Identificação através de usuário e senha para direcionamento automático e personalizado aos 
módulos de sistema.



2. Quadro de notícias on-line.

3. Quadro de tempo personalizado para o local de hospedagem.

Usuário Comercial

1. Criar Propostas de Negociação ou Rascunhos de Propostas de Negociação. Mas adiante será 
apresentado um tópico exclusivo para demonstrar sobre a operação de criar uma Proposta de 
Negociação.

2. Acesso aos relatórios de desempenho com filtro de data para o mês e ano. Os relatórios são 
hospedados em arquivos PDF, organizados através de índices, que somente são consultados por 
usuários autorizados em cadastro.



3. Caixa de Entrada com as propostas que foram criadas somente pelo assessor que logou o 
sistema (não permite acesso ao dos outros assessores) para consulta e edição.

4. Caixa de Tramitação que permite consulta somente as propostas de negociação que estão 
tramitando entre os diretores e superintendentes. Mais adiante existirá um tópico exclusivo de 
demonstração sobre a visualização de uma Proposta Negociação. A listagem exibida nesta caixa 
permite o filtro de ordenação e pesquisa de Propostas de Negociação além de acompanhamento 
de qual diretor/superintendente está de sua posse para escrever seu parecer.



5. Caixa de Finalizadas, com o mesmo layout e dispositivos do item 4, permite a consulta das 
Propostas de Negociação que já analisadas por todos os diretores e superintendentes com os 
devidos pareceres e que foram julgadas Aprovado-Reprovadas.

6. Caixa de Baixadas, com o mesmo layout e dispositivos do item 4, permite a consulta das 
Propostas de Negociação já julgadas Aprovado-Reprovadas e que tiveram o seu retorno para os 
postulantes da proposta sendo consideradas portanto como “baixadas”. O assessor poderá re-
submeter uma Proposta de Negociação Baixada, alterando os dados e reenviando-a aos diretores 
e superintendentes para um novo ciclo de análise. 



Criação da Proposta de Negociação

1. O assessor, cuja validação lhe dá acesso a esta operação, clica nas lojas que estão mapeadas 
graficamente e automaticamente os dados atuais, previamente cadastrados, são exibidos 
colocando em destaque o conjunto de lojas que serão tratadas na proposta.



2. O assessor clica no botão para criar proposta para completar os dados da proposta. O assessor 
poderá optar somente pela criação em rascunho, que não será colocada em tramitação, ou criar a 
Proposta de Negociação e automaticamente enviar para o setor de contratos para validação dos 
dados e envio aos diretores e superintendentes.



Tramitação da Proposta

1. Após validação dos dados da Proposta de Negociação a tramitação obedece à ordem de 
circulação entre cada diretor ou superintendente, com o roteiro previamente cadastrado pelo tipo 
da proposta, que através das suas respectivas “Caixa de Entrada” acessará o conteúdo para 
consulta. Dessa forma cada um colocará o seu parecer e reenviará para o destinatário seguinte ou 
devolverá para o seu antecessor.  O ciclo se encerra quando o superintendente principal aprovar 
ou reprovar a Proposta de Negociação cuja devolução será automática para o assessor criador.



Considerações FinaisConsiderações Finais

•  O Sistema de PN pode ser adaptado, de acordo com a necessidade do cliente 
(as adaptações estão inclusas no valor da licença de uso).
•  Foi desenvolvido em plataforma web (ASP e ASP.NET) e pode ser utilizado 
com o banco de dados relacionais de acordo com a necessidade do cliente.
•  Qualquer módulo que não faça parte do contexto das PN´s serão pagas à parte, 
em comum acordo com o cliente.
•  O valor da licença de uso Sistema é de R$ 5.000,00 divididos em 3 parcelas 
iguais.
•  Para manutenção do sistema, será firmado contrato à parte no valor de R$ 
300,00 mensais, renovados anualmente.
•  Caso haja interesse em adquirir nosso Sistema, poderemos fazer um teste 
presencial.

Para maiores detalhes, acesse o site http://www.dm8pe.com.br e entre em contato 
conosco via e-mail contato@dm8pe.com.br ou pelos telefones: (81) 3088-7035 
(manhã) ou (81) 9632-1718 (integral) – Falar com Diágoras Mendes.
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